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Warum Viele genau deine .”
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Viele sehnen sich nach deiner Unterstiitzung, wollen genau deine Arbeit — genau dich!
Und dafir gibt es viele Griinde.

Untersttitzung wollen?

1. Weil du Erfahrung mit der Situation hast, die sie dndern wollen.

®» Denke an deine Kunden: Mit welchen Situation, Problemen, Traumen, Zielen kommen sie zu
dir?

®» Mit welchen Menschengruppen oder Branchen hast du Erfahrung?

2. Weil sie es ohne deine Unterstiitzung nicht schaffen z.B. weil Ihnen dein Wissen, deine
Erfahrung oder deine Fertigkeiten fehlen

Welche Unterstiitzung brauchen deine Kunden von dir? Was fehlt ihnen?

3. Weil du den Weg dorthin kennst, wo sie hinwollen.
Welchen Weg, welche Schritte zeigst du deinen Kunden
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4. Weil Kunden sich eine Verbesserung nicht vorstellen kénnen,
sie nicht flir moglich halten, sich nicht zutrauen. - Wo ermutigst, bestarkst und bestéatigst deine
Kunden? Wo zeigst du ihnen eine Zukunft, die sie sich nicht vorstellen kénnen?

5. Weil sie dasselbe erleben, erreichen oder bekommen wollen wie deine Kunden.

Manchmal wollen sie auch genau das, was du erlebt oder erreicht hast.

6. Weil sie genau deinen Zugang, deine Art zu arbeiten, anspricht.
Was schatzen deine Kunden an dir und deiner Arbeit?
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7. Weil du sie verstehst.
Weil du dhnliche Werte, Erfahrungen, Vorlieben, Jobs oder Hobbies hast bzw. hattest.

8. Weil sie deinen Traum, deine Vision teilen
Was ist dein Traum, deine Vision

9. Weil es eine Verbindung von Herz zu Herz gibt.
Mit welchen Kunden splirst du diese Herzensverbindung?
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